
cloruro y sulfato, así
como carbonatos y fos-
fatos. Cuenta además
con inhibidores VCI
(volátiles), para la pro-
tección de las partes
que no estarán en con-
tacto con el producto
directamente. Además
posee en su formulación
inhibidores de contacto
y polímeros que ayudan
a mantener ciertos ca-
tiones en solución. Adi-
cionalmente a su uso en
pruebas hidrostáticas
sirve para mantener sin
oxidación o sedimentos
el interior de esos gran-
des equipos durante
largas travesías hasta su

Nos complace informar-
les que con el fin de
brindar una mejor aten-
ción a nuestros socios
comerciales y un mejor
desempeño en el área
de ventas nuestras ins-
talaciones han sido am-
pliadas en el área de
servicio al cliente, ven-
tas, área de capacitación
y sala de juntas. Todo
esto pensando en el
servicio de primera que
debemos ofrecer a
quien es nuestra razón
de ser: nuestros clien-
tes.

Por otra parte, en el
constante desarrollo de

nuevos productos, exis-
ten algunos en pleno
proceso y otros que
son ya toda una reali-
dad. Enseguida presen-
tamos un breve recuen-
to de las novedades más
recientes en este ren-
glón:

1.- Se desarrolló un in-
hibidor de corrosión
que será utilizado para
pruebas hidrostáticas de
grandes equipos y que
reúne las siguientes ca-
racterísticas. El material
se llama IN-VCI y se
trata de un producto
base agua que evita la
deposición de sales de

ULTIMAS NOVEDADES DEL 2017

instalación final.

2.- Se ha formulado una
variante del desmoldan-
te para zamac y alumi-
nio -ésta en base sol-
vente- que permite un
excelente desempeño,
logrando con su uso un
número muy alto de

desmoldeos, si se com-
para con otros produc-
tos similares que exis-
ten en el mercado, su
nombre: ULTRA-
MOLD-S.

3.– Por otra parte, está
por terminarse el desa-
rrollo de un supresor

de olores en aerosol, el
cual elimina de manera
completa aromas persis-
tentes como el olor a
pescado, sulfuro de hi-
drógeno y humo de ta-
baco. Este material ten-
drá por nombre: AE-
ROCAP.
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4.- Dentro del campo
de PND (pruebas no
destructivas) se ha me-
jorado sustancialmente
el desempeño de nues-
tro revelador en aero-
sol FAULTCHECK-
RS, logrando una eva-
poración más rápida,
una capa más fina y un
asperjado ideal para el
desarrollo de dichas
pruebas.

5.- Actualmente se en-

cuentra en pruebas fi-
nales para su aproba-
ción definitiva en plan-
ta, el lubricante LU-
BRITOY, que es un
desmoldante empleado
en la fabricación y des-
moldeo de mangueras
en el ramo automotriz.

El constante desarrollo
de nuevos materiales
enfocados a la industria
es una de nuestras for-
talezas, pues más que

un  suplidor de produc-
tos,  constituimos una
fuente importante en la
búsqueda de soluciones
a los problemas que se
presentan con cada uno
de nuestros clientes.

Es nuestro interés esta-
blecer fuertes vínculos
con nuestros clientes y
proveedores para for-
mar así un circulo vir-
tuoso que  fortalezca
siempre una relación

de manera profesional
se desempeñan en cada
una de las labores que
a cada quien  toca reali-
zar.

El llegar a este punto
no hubiera sido posible
sin la preferencia y con-
fianza que en nosotros
han depositado nues-
tros clientes, provee-
dores y amigos.

sentado en el diario
quehacer. Todas estas
experiencias forman
parte del bagaje con
que ahora cuenta nues-
tra empresa, lo que la
convierte en una op-
ción sólida y confiable.

Resulta importante
destacar la colabora-
ción y apoyo de todo
nuestro personal que

A todos Ustedes, da-
mos las más sinceras
gracias y esperamos en
el futuro seguir mante-
niendo vivo nuestro
eslogan que nos ha ca-
racterizado hasta el día
de hoy:

“INNOVACION A SU
SERVICIO”.

Por último, queremos
compartir con Ustedes
el hecho de que en In-
dustrias San-Ber nos
encontramos de pláce-
mes pues en este año
justamente se cumplen
30 años de haber inicia-
do operaciones.

A lo largo de todo este
tiempo, hemos intenta-
do guiar nuestra em-

presa a través de los
valores que desde un
principio hemos adop-
tado: Honestidad, Res-
peto, Compromiso y
Etica.

Es indudable que du-
rante todo este tiempo
en el mercado hemos
logrado sortear con
éxito los diversos obs-
táculos que se han pre-

ganar-ganar, para de
esta manera mantener
relaciones a muy largo
plazo. Por esta razón
nos mantenemos en
constante comunica-
ción, atentos a los re-
querimientos de nues-
tros clientes y con una
oportuna retroalimen-
tación con nuestros
proveedores.
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